POLITECHNIKA POZNANSKA

EUROPEJSKI SYSTEM TRANSFERU I AKUMULACII PUNKTOW (ECTS)

KARTA OPISU PRZEDMIOTU - SYLABUS

Nazwa przedmiotu
Kontrakty i negocjacje [S2Bud1E-ZBZ>KiN]

Przedmiot

Kierunek studiow Rok/Semestr
Budownictwo/Civil Engineering 2/3

Studia w zakresie (specjalnosc) Profil studiow
Zréwnowazone budownictwo i zarzgdzanie ogolnoakademicki
Poziom studiow Jezyk oferowanego przedmiotu
drugiego stopnia angielski

Forma studiow Wymagalnosc¢
stacjonarne obieralny

Liczba godzin

Wyktad Laboratorium Inne
15 0 0
Cwiczenia Projekty/seminaria

0 15

Liczba punktéw ECTS

2,00

Koordynatorzy Wyktadowcy

dr hab. inz. Jerzy Pastawski prof. PP
jerzy.paslawski@put.poznan.pl

Wymagania wstepne

Student ma podstawowg wiedze z zakresu zarzgdzania procesem inwestycyjnym. Potrafi pozyskiwac
informacje z literatury oraz innych zrédet i tgczy¢ uzyskane informacje. Rozumie potrzebe uczenia sie
przez cate zycie zawodowe oraz konieczno$¢ wspétdziatania i pracy w grupie.

Cel przedmiotu

Przekazanie wiedzy z zakresu zarzadzania oraz prowadzenia procesu inwestycyjnego w obszarze uméw i
negocjacji w budownictwie.

Przedmiotowe efekty uczenia sie

Wiedza:

- Zna zasady zarzadzania i prowadzenia procesu inwestycyjnego oraz podstawowe zasady prowadzenia
negocjacji i zawierania kontraktow.

- Zna regulacje prawne z zakresu ochrony wtasnosci przemystowej i intelektualne;.

- Zna cykl zycia projektu oraz cykl zycia produktu.

Umiejetnosci:



- Potrafi zarzgdzac¢ procesami budowlanymi oraz przygotowa¢ dokumenty niezbedne do zawarcia
umowy.
- Potrafi prowadzi¢ negocjacje w procesie inwestycyjnym.

Kompetencje spoteczne:

- Jest odpowiedzialny za rzetelnosc¢ wynikow swojej pracy i ich interpretacje.

- Potrafi pracowa¢ samodzielnie i wspotpracowac w zespole.

- Samodzielnie uzupetnia i poszerza wiedze w zakresie nowoczesnych technik i technologii.

- Ma swiadomos¢ konieczno$ci podnoszenia kompetencji zawodowych i osobistych oraz jest gotéw do
krytycznej oceny wiedzy.

- Jest gotéw do myslenia i dziatania w sposob przedsiebiorczy.

Metody weryfikacji efektow uczenia sie i kryteria oceny
Efekty uczenia sie przedstawione wyzej weryfikowane sg w nastepujgcy sposob:

Kolokwium zaliczeniowe z wyktaddéw oraz ocena projektu.
Prég zaliczeniowy 50%. Skala ocen i przyporzgdkowanie ocen do przedziatdw procentowych wynikéw
zgodnie z Regulaminem Studiéw.

Tre$ci programowe

Zarzadzanie procesem budowlanym oraz prowadzenie procesu inwestycyjnego w zakresie umow i
negocjacji: aspekty prawne, przygotowywanie uméw, praktyczne aspekty negocjacji, FIDIC, negocjacje z
kontrahentem.

Tematyka zaje¢

Zagadnienia zwigzane z przygotowaniem i realizacjg kontraktéw w budownictwie. Analiza procesu
inwestycyjnego w kontekscie zawierania uméw oraz prowadzenia negocjacji. Omowienie podstaw
prawnych regulujgcych zawieranie kontraktow budowlanych, w tym warunkéw FIDIC. Przygotowanie
dokumentac;ji kontraktowej oraz identyfikacja ryzyk zwigzanych z realizacjg inwestycji. Techniki
negocjacyjne stosowane w branzy budowlanej oraz analiza praktycznych przypadkdéw negocjacji z
kontrahentami. Rola negocjacji w zarzgdzaniu przedsiewzieciem budowlanym.

Metody dydaktyczne

- wykfad problemowy z prezentacjg multimedialng
- analiza studium przypadku

- dyskusja

- metoda projektu

Literatura

Podstawowa:
1. Budzyniski W., Negocjowanie i zawieranie uméw handlowych
2. Waszczyk M., aspekty spoteczne i ekonomiczne negocjacji

Uzupetniajgca:
1. Dubas S. i in., aspekty formalno-prawne inwestycji

Bilans naktadu pracy przecietnego studenta

Godzin ECTS
taczny naktad pracy 60 2,00
Zajecia wymagajace bezposredniego kontaktu z nauczycielem 30 1,00
Praca wtasna studenta (studia literaturowe, przygotowanie do zajec 30 1,00
laboratoryjnych/¢wiczen, przygotowanie do kolokwiéw/egzaminu,
wykonanie projektu)




